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Anbefalinger til
fremtidens gronsagsproducenter

Dette faktaark samler erfaringer fra praksis i en reekke anbefalinger og gode réd til fremtidens
grensagsproducenter om produktionsplanloegning og afscetning.
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AFTAL AFSFETNING F@R DU SAR OG PLANTER
Grgnsager er en hgjvceerdiafgrede, som det kroe-
ver en aktiv indsats at afscette. Det anbefales
at undersage afscetningsmulighederne og indgd
helt konkrete skriftlige, detaljerede salgsaftaler,
inden afgrederne etableres. Tag f.eks. kontakt til
lokale storkakkener mhp. at indgd afscetnings-
aftaler og forseg derudover pd sigt at sprede
afscetningen ud pd flere afscetningskanaler for
at f& sterre gkonomisk sikkerhed.

DIREKTE AFSFETNING OG VIA MELLEMLED
Direkte afscetning foregdr typisk lokalt med leve-
ringsafstande, der kan betale sig for producen-
ten og kunder, der er optaget af lokale révarer.
Det kan veere lokale restauranter, storkakkener
eller private kunder med abonnementsordninger
p& grensagskasser, et sakaldt kunde-bon-
de-feellesskab. Ved denne type afscetning gér
indtoegten ubeskaret til producenten. Afscetning
via mellemled kan ske gennem en grossist eller
detailhandel og er ikke ngdvendigvis lokal. Mel-
lemleddet star for videresalg til virksomheder
eller forbrugere. Der tiloydes ofte en lavere pris
for grensagerne, s& mellemleddet kan opnd en
fortjeneste.

START SMAT MED MULIGHED FOR AT OPSKALERE
Alt efter hvem du afscetter til, og hvordan du
@nsker at dyrke, kan produktionens set-up veere
forskelligt. Mulighederne er mange, herunder
integration af drivhusgrensager.

Har du feks. féet en aftale med et lokalt stor-
kakken og méske et par restauranter, kan du
starte med et mindre areal, feks. 0,5 ha, som du
primcert dyrker ved hé&ndkraft. Det anbefales at
bruge specialiserede manuelle redskaber, f.eks.
en- eller flerradet manuel sédmaskine, bredgreb,
hjulhakke, Paper Pot Transplanter og evt. en
tohjulet traktor til @verlig jordbearbejdning. En
anbefaling er at starte med fé& forskellige afgre-
der, f.eks. salater, urter og spidskal. Senere kan
du overveje at skalere op med et sterre udvalg,
etablere yderligere aftaler med storkekkener og
restauranter og evt. kunde-bonde-fcellesskab.

Hvis du ensker at starte med eller senere op-
skalere til et sterre areal dyrket med maskiner

- f.eks. traktor med fraeser, udplantningsmaskine
og radrenser - er det oplagt at dyrke rodfrugter,
forskellige typer ké&l og knoldselleri. Her kan det
veere aktuelt at indgd aftaler med storkekkener,
starre restauranter og i nogle tilfoelde grossister,
da de typisk eftersparger starre maengder.

VANDING, KGLEKAPACITET OG DRIVHUS

Det er vigtigt at have nem mulighed for at vande
for at f& succes med grensagsproduktion, scer-
ligt hvis du dyrker p& sandjord. Derudover er det
essentielt at have kaolerum eller kelecontainer, sé&
grgnsagerne kan holde sig friske frem til levering.
Det kan ogsd vaere en god ide at overveje, hvor-
dan dyrkningsscesonen kan forloenges, feks. ved
dyrkning af bladgrent i drivhus eller lagring af
rodfrugter og kal i kelerum.

ARBEJDE | GRNSAGSPRODUKTIONEN
Grensagsdyrkning indebcerer en betydelig
moengde manuelt arbejde: udplantning, lugning,
hast, klargering og pakning. Derudover skal der
veere tid til ops@gende salgsarbejde, vedligehold
af kontakten med kunder og administrativt
arbejde, f.eks. bestilinger og fakturering. Det
kan voere en god ide at fokusere pd dine
spidskompetencer og evt. sege hjcelp til avrige
arbejdsopgaver. Seg gerne sparring med andre
producenter om dyrkning og afscetning, feks. i
ERFA-grupper.

AFSFETNINGSKANALER
Grensagerne kan afscettes via forskellige afsaet-
ningskanaler:

Starre eller mindre lokale restauranter

o Voegter ofte den personlige kontakt og for-
tcellingen om lokale révarer

o Ofte scerlige krav, f.eks. spoede grensager,
storrelser, bestemte sorter

e Ofte sm& mcengder af mange forskellige
afgreder, stort hastarbejde

o Betaler ofte en god pris

e | nogle tilfcelde en mere uforudsigelig af-
scetningskanal, der kroever fleksibilicet fra
producentens side

e Kreever salgsarbejde samt en del administra-
tivt arbejde, f.eks. ved bestillinger

e Levering kan tage tid

Store lokale kakkener, f.eks. kantine, hgjskole,

efterskole, hotel, konferencecenter eller cate-

ringvirksomhed

o Fleksibilitet ift. at aftage afgreder i sceson
og skceve/mindre pcene grensager

o Krceever ofte sterre moengder

o Betaler ofte godt

¢ Kreever salgsarbejde samt en del administra-
tivt arbejde, f.eks. ved bestillinger

e |Levering kan tage tid

Privat abonnementsordning. Private kunder for-

pligter sig typisk til at aftage grensager en hel

sceson. Kaldes ogsd kunde-bonde-Ffeellesskab.

e Stabilt indtoegtsgrundlag

¢ Nemmere at planlcegge dyrkningen

e Producenten har personlig kontakt med
forbrugeren

e Tcet kontakt til lokalsamfund

o Kreever salgsarbejde og ofte en del admini-
strativt arbejde

e Der kan vcere sterre arbejde med feks. at
haste, klargere og pakke grensagskas-
ser/-poser

e |evering kan tage tid

Gardbutik med salg af egne og evt. andre pro-

dukter. Bemandet og/eller med selvbetjening.

Private lokale kunder og turister.

e Producenten har personlig kontakt med
forbrugeren

e Teoet kontakt til lokalsamfund

e Daglig hest og klargaering i hgjscesonen

e Kan vecere sveert at forudsige efterspargslen

¢ Kreever kundebetjening

Ubemandet vejbod med egne produkter. Selvbe-
tjening. Private lokale kunder og turister.

e Daglig hest og klargaering i hgjscesonen

o Kan vecere sveert at forudsige efterspargslen
e Ingen arbejdsbyrde ved kundebetjening
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Detailhandel, lokale kebmaend eller sterre su-

permarkedskceder. Mere information om

e Stdr for det videre salg til forbrugeren ekologisk grensagsproduktion

e Sterre krav til moengder og ensartethed

e Producenten skal kunne levere dret rundt

e Ofte lavere pris pr. enhed end ved direkte
afscetning

o Producent er ikke i kontakt med forbrugeren

e Levering kan tage tid

o Faktaarket er produceret af projektet Mere
gkologisk frugt og grent, som er finansieret
af Fonden for @kologisk Landbrug. Laes om
projektet p& www.icoel.dk.

* Find @kologisk Landsforenings guide til
direkte salg og lokal afscetning fra gérden pé:
okologi.dk/viden-om-oekologi/salg-og-for-

Grossister, som scelger til andre virksomheder ;
brug/lokalafsaetning/

eller saelger maltidskasser eller grensagskasser

til private kunder.

e Starfor det videre salg til forbrugeren

e Faste deadlines

e Sterre krav til moengder og ensartethed

e Producenten skal kunne levere &ret rundt

e Ofte lavere pris pr. enhed end ved direkte
afscetning

o Producent er ikke i kontakt med forbrugeren

o Hvis grossisten afhenter, kan der spares res-
sourcer pd& levering
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