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Anbefalinger til fremtidens grgnsags-
producenter

Gode rad om planleegning og afsaetning
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| november 2023 har Innovationscenter for @kologisk Landbrug udfgrt kvalitative interviews med fire
gkologiske gr@nsagsproducenter samt med et gkologisk storkakken. | fokus for interviewundersggel-
sen er grensagsproduktion med lokal og direkte afsaetning.

Fzelles for de deltagende grensagsproducenter er, at det er mindre produktioner med en stor diversitet
i afgrader og at de alle arbejder helt eller delvist med direkte afsaetning. Grensagsproducenterne er
placeret forskellige steder i landet — Vestjylland, Vendsyssel og Sjeelland — og dyrker frilandsgrgnsa-
ger og krydderurter pa 1-27 ha samt grensager i drivhus.

Storkgkkenet har guld inden for det @kologiske Spisemaerke (90-100 % gkologiske ravarer). Der laves
hver dag mad til 100-150 personer aret rundt, og der er en stor andel, der spiser vegetarisk og ve-
gansk. Derfor fylder plantebaseret kost meget. | dette kgkken vaegtes ravarer i seeson samt lokale og
danske ravarer hgijt.

Pa baggrund af interviewdeltagernes erfaringer fra praksis er her samlet en raekke anbefalinger og
gode rad til fremtidens gr@nsagsproducenter. Anbefalingerne henvender sig primaert til gartnere og
landbrugere, der gnsker at komme i gang med gkologisk grensagsdyrkning i mindre skala.

Aftal afsetning for du sar og planter

Grensager er en hgjvaerdiafgrade, som det kraever en aktiv indsats at afsaette. Det anbefales at un-
dersage afsaetningsmulighederne og indga helt konkrete skriftlige, detaljerede salgsaftaler, inden af-
grederne etableres. Tag f.eks. kontakt til lokale storkakkener mhp. at indga afsaetningsaftaler og for-
s@g derudover pa sigt at sprede afsaetningen ud pa flere afsaetningskanaler for at fa stgrre gkonomisk
sikkerhed.

Direkte afsatning og afsatning via mellemled

Direkte afseetning foregar typisk lokalt med leveringsafstande, der kan betale sig for producenten og
kunder, der er optaget af lokale ravarer. Det kan vaere lokale restauranter, storkekkener eller private
kunder med abonnementsordninger pa grensagskasser, et sakaldt kunde-bonde-feellesskab. Ved
denne type afseetning gar indtaegten ubeskaret til producenten. Direkte afsaetning er oplagt for mindre
produktioner.

Afseetning via mellemled kan ske gennem en grossist eller detailhandel og er ikke ngdvendigvis lokal.

Mellemleddet star for videresalg til virksomheder eller forbrugere. Der tilbydes ofte en lavere pris for
grensagerne, sa mellemleddet kan opna en fortjeneste. Det kreever ofte en starre produktion at ba-
sere sig pa denne type afsaetning.

Start smat med mulighed for at opskalere

Alt efter hvem du afsaetter til, og hvordan du @gnsker at dyrke, kan produktionens set up vaere forskel-
ligt. Nedenfor er to eksempler, men kombinationsmulighederne er mange, herunder integration af driv-
husgrensager.

Har du f.eks. faet en aftale med et lokalt storkekken og maske et par restauranter, kan du starte med
et mindre areal, f.eks. 0,5 ha, som du primeert dyrker ved handkraft. Det anbefales at bruge specialise-
rede manuelle redskaber, f.eks. en- eller flerradet manuel sdmaskine, bredgreb, hjulhakke, Paper Pot
Transplanter og evt. en tohjulet traktor til gverlig jordbearbejdning. En anbefaling er at starte med fa
forskellige afgrgder, f.eks. salater, urter og spidskal. Senere kan du overveje at skalere op med et
stegrre udvalg, etablere yderligere aftaler med storkgkkener og restauranter og evt. kunde-bonde-fael-
lesskab.

Hvis du gnsker at starte med eller senere opskalere til et starre areal dyrket med maskiner — f.eks.
traktor med fraeser, udplantningsmaskine og radrenser — er det oplagt at dyrke rodfrugter, forskellige
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typer kal og knoldselleri. Her kan det veere aktuelt at indga aftaler med storkekkener, stgrre restauran-
ter og i nogle tilfeelde grossister, da de typisk eftersparger stgrre maengder.

Vanding, kelekapacitet og drivhus

Det er vigtigt at have nem mulighed for at vande for at fa succes med grensagsproduktion, saerligt hvis
du dyrker pa sandjord. Derudover er det essentielt at have kalerum eller kalecontainer, sa grensa-
gerne kan holde sig friske frem til levering. Det kan ogsa veere en god ide at overveje, hvordan dyrk-
ningssaesonen kan forlaenges, f.eks. ved dyrkning af bladgrent i drivhus eller lagring af rodfrugter og
kal i kglerum.

Arbejde i gronsagsproduktion

Grgnsagsdyrkning indebeerer en betydelig maengde manuelt arbejde: udplantning, lugning, hest, klar-
gering og pakning. Derudover skal der veere tid til ops@gende salgsarbejde, vedligehold af kontakten
med kunder og administrativt arbejde, f.eks. bestillinger og fakturering. Det kan vaere en god ide at fo-
kusere pa dine spidskompetencer og evt. s@ge hjeelp til gvrige arbejdsopgaver. Seg gerne sparring
med andre producenter om dyrkning og afsaetning, f.eks. i ERFA-grupper.

Afsatningskanaler

Grgnsagerne kan afsaettes via forskellige afsaetningskanaler. Her fglger forskellige overvejelser, der
kan veere nyttige ift. at veelge hvilken type afsaetning, man som grgnsagsproducent gnsker at arbejde
med.

Storre eller mindre lokale restauranter:

Veegter ofte den personlige kontakt og fortaellingen om lokale ravarer

Ofte seerlige krav, f.eks. spade grensager, starrelser, bestemte sorter

Ofte sma maengder af mange forskellige afgrgder, stort hgstarbejde

Betaler ofte en god pris

I nogle tilfeelde en mere uforudsigelig afsaetningskanal, der kreever fleksibilitet fra producen-
tens side

Kraever salgsarbejde samt en del administrativt arbejde, f.eks. ved bestillinger

Levering kan tage tid

Store lokale kokkener, f.eks. kantine, hgjskole, efterskole, hotel, konferencecenter eller cate-
ringvirksomhed:

Kreever ofte stgrre maengder

Fleksibilitet ift. at aftage afgreder i seeson og skaeve/mindre psene grensager
Betaler ofte godt

Kraever salgsarbejde samt en del administrativt arbejde, f.eks. ved bestillinger
Levering kan tage tid

Private abonnementsordninger. Private kunder forpligter sig typisk forpligter til at aftage gron-
sager en hel sa@son. Kaldes ogsa kunde-bonde-fallesskab.

Stabilt indtaegtsgrundlag

Nemmere at planlaegge dyrkningen

Producenten har personlig kontakt med forbrugeren

Teet kontakt til lokalsamfund

Kreever salgsarbejde og ofte en del administrativt arbejde

Der kan veere stgrre arbejde med f.eks. at hgste, klargere og pakke gransagskasser/-poser
Levering kan tage tid
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Gardbutik med salg af egne og evt. andre produkter. Bemandet og/eller med selvbetjening. Pri-
vate lokale kunder og turister.

Producenten har personlig kontakt med forbrugeren
Teet kontakt til lokalsamfund

Daglig hast og klargering i hagjsaesonen

Kan veere sveert at forudsige efterspgrgslen

Kraever kundebetjening

Ubemandet vejbod med egne produkter. Selvbetjening. Private lokale kunder og turister.

e Daglig hgst og klargaring i hgjseesonen
e Kan veere sveert at forudsige efterspgrgslen
e Ingen arbejdsbyrde ved kundebetjening

Detailhandel, lokale kebmand eller storre supermarkedskader.

Star for det videre salg til forbrugeren

Starre krav til maengder og ensartethed
Producenten skal kunne levere aret rundt

Ofte lavere pris pr. enhed end ved direkte afsaetning
Producenten er ikke i kontakt med forbrugeren
Levering kan tage tid

Grossister, virksomheder, som salger engros til andre virksomheder eller som salger maltids-
kasser eller gronsagskasser til private kunder.

Star for det videre salg til forbrugeren

Faste deadlines

Starre krav til maengder og ensartethed

Producenten skal kunne levere aret rundt

Ofte lavere pris pr. enhed end ved direkte afseetning
Producenten er ikke i kontakt med forbrugeren

Hvis grossisten afhenter, kan der spares ressourcer pa levering

Input fra storkekken, hvad leegger de vaegt pa
Kakkenlederens klare anbefaling til nye gransagsproducenter er: "Kom ud og hils pa!”. Kekkenperso-
nalet vil ogsa gerne inviteres med ud i marken.

| storkgkkenet er der altid brug for store maengder af basisvarer som lag, kartofler og gulergdder, og
kakkenlederen vil gerne have faste aftaler om disse varer pa plads. Derudover er de fleksible ift. om
det er den ene eller anden type kal eller salat, der kan leveres. De synes generelt, at det er spaen-
dende at prgve noget nyt. Et bredt udvalg er dog at foretreekke, da de i hverdagen ikke har tid til at
placere mange sma ordrer ved mange forskellige leveranderer.

For kekkenlederen er god kvalitet ikke ngdvendigvis lig med ensartethed, og gransager og frugt kan
sagtens bruges, selvom de er krumme og har lidt skurv.

Den personlige kontakt til leverandgrerne og gensidig loyalitet og tillid betyder meget. Det er vigtigt, at
man kan regne med hinanden. Her vaegtes det ogsa hgit, at der er en taet dialog kakken og producent
imellem, sa det bliver afstemt, hvad der efterspgrges og hvad der kan leveres.
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Derudover anbefales det som grgnsagsproducent at melde ud i god tid ift. gransager, som snart er
klar til hgst. Pa den made er det lettere for kekkenet at planlaegge indkgbene. | dette kakken er de
grundet begreenset koleplads afhaengig af at fa leveret varer to gange om ugen. Punktlighed er vigtigt,
da der planleegges ngje efter leveringerne.

Mere information om ekologisk grensagsproduktion

e Laes artikler om grgnsagsdyrkning og produktion skrevet af Innovationscenter for gkologisk
landbrug pa: Planteavl (icoel.dk)

¢ Find Qkologisk Landsforenings guide til direkte salg og lokal afsaetning fra garden pa: Lokalaf-
seetning - Jkologisk Landsforening (okologi.dk)

e Hortiadvice driver privat forskning og vidensformidling inden for frugt og grent. De har ogsa
aktiviteter indenfor gkologi, se hvilke projekter de arbejder med her: hortiadvice.dk/projekter

e koportalen - viden om gkologi til landbrugsuddannelsen. En portal der samler nyttig viden
om gkologisk produktion og afseetning: Jkoportalen | KO-Portalen (If.dk)



https://icoel.dk/planteavl/?s=eea2ab19-f3d9-4176-ba69-667275d26d28&t=c1fe3dc5-abb6-4e71-b160-de4c154fff08
https://okologi.dk/viden-om-oekologi/salg-og-forbrug/lokalafsaetning/
https://okologi.dk/viden-om-oekologi/salg-og-forbrug/lokalafsaetning/
https://www.hortiadvice.dk/projekter
https://okoportalen.lf.dk/

